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Бренд «Дары Баткена»
Впервые появился на рынке в 2011 году. 
Имеет отношение к продуктам питания са-
мого разного ассортимента. Единственное 
условие – продукция должна быть произве-
дена в Баткенской области Кыргызстана.

 История появления на рынке сельскохо-
зяйственной продукции торгового бренда «Дары 
Баткена» уникальна и имеет народные корни. 
Народ Баткена обратился ПРООН с прось-
бой помочь вывести продажу товаров местных 
производителей на современный уровень.   
 Баткенский базар… Здесь продается и по-
купается результат тяжелого крестьянского труда. 
Местные фермеры выращивают продукцию само-
го широкого ассортимента: от табака до клубни-
ки. Но наиболее традиционный и ходовой товар, 
конечно же, баткенский рис и баткенский абрикос. 
 Вкусовые, а главное, лечебные каче-
ства баткенского абрикоса сегодня не вызы-
вают сомнений ни у кого. На рынках больших 
городов ближнего и дальнего зарубежья цена 
на него растет с каждым годом. Но только на 
самих производителях уникального продук-
та это никак не отражается: на базарах Бат-
кенской области фермеры как продавали его 
в неприглядных условиях по относительно не-
высокой цене, так и продолжают продавать. 
 Такая же картина и с баткенским рисом. 
Опытные повара сегодня отдают заслужен-
ное предпочтение именно этому сорту риса, 
неприхотливому при приготовлении блюд, ко-
торый по вкусовым качествам не уступает ни 
одному более знаменитому своему собрату. 
 Основную прибыль в обоих случаях полу-
чают посредники, которые большими партиями вы-
возят товар за пределы области. В розницу цена на 
него повышается в разы, к тому же баткенский рис  

на рынок выносится под брендами других стран. 
 Изменить такое положение вещей было ре-
шено при помощи мероприятий, способствующих 
развитию торгово-экспортного потенциала мест-
ных фермерских объединений и кооперативов, в 
том числе разработки торгового бренда, исполь-
зуя который баткенские фермеры могли бы само-
стоятельно вывозить свою продукцию на мировой 
рынок. Ведь именно за рубежом сегодня котируют-
ся экологически чистые продукты питания и имен-
но за рубежом за них дают заслуженную цену. 
 Название придумали всем миром – «Дары 
Баткена», что звучит креативно, а главное, до-
стойно своего содержания. Всю организацион-
ную работу по легализации торгового бренда 
взял на себя проект ПРООН по содействию тор-
говле. Сегодня  под брендом «Дары Баткена» вы-

«Д а р ы  Б а т к е н а »: 
Все только начинается!..
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пускается варенье из ягод с предгорий Баткена; 
рис, выращенный без применения химикатов; 
уникальный баткенский абрикос и все его произ-
водные; мед, собранный с лугов, расположенных 
вдали от людской суеты. По словам представите-
лей местного бизнеса, даже разовое использова-
ние бренда «Дары Баткена» дает дополнительные 
шансы для развития их дела, новые возможности 
сбыта произведенной продукции и (что греха та-
ить!) чувство гордости за свою малую Родину. 
При этом все они прекрасно понимают, что вме-
сте со всем этим приходит и большая ответствен-
ность, заставляющая неустанно следить за каче-
ством. Ведь одно дело продать товар на базаре 
из мешков – и будь что будет; другое дело – в 
фирменной упаковке с подробной информацией.   
  Проект ПРООН с начала и по сей день 
отслеживает положение дел на предприятиях, 
выпускающих продукцию под торговой мар-
кой «Дары Баткена»: где надо помочь, помо-
гает – консультациями, содействием в делах, 
поддержкой технической или материальной. 
Специалисты ПРООН отмечают то, что начатое 
когда-то не пропало даром, а наоборот, повлек-
ло за собой целый ряд позитивных  изменений: 
- предприниматели получили дополнительные 
знания по основным принципам организации 
торговли, производства и переработки каче-

ственной и экологически чистой продукции,
- руководство многих органов местно-
го самоуправления приняло решение о 
содействии торговле и улучшении эко-
логической ситуации в своем регионе, 
- устанавливается торговое партнерство между 
агробизнесменами, бизнес-ассоциациями, пере-
рабатывающими предприятиями, кооперати-
вами для совместного продвижения продукции, 
- постепенно налаживаются прямые каналы по-
ставки продукции перерабатывающим предприя-
тиям и торговым точкам, а также в соседние страны, 
- фермерские объединения и кооперативы ра-
ботают над созданием новых линий по пере-
работке и упаковке своей сельхозпродукции.
 

Р.S. Бренд «Дары Баткена» уже увидели посетители многих 
международных выставок, где было по достоинству оце-
нено качество представляемой продукции. Впереди – уча-
стие баткенских предпринимателей еще в ряде подобных 
мероприятий, которое, по их собственному признанию, 
было бы невозможно, не имей они своей торговой марки… 
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Баткенский рис обрел свое лицо: 

«ЗА КАЧЕСТВО ОТВЕЧАЕМ!»  Мирзалим Асранкулов, 54 года, менеджер сельскохозяйственного 
кооператива «Мол  Тушум» по Кадамжайскому району. Фермер с более чем 
десятилетним стажем.

8 9



ганизации полноценной работы упаковочного 
цеха, ремонт подходящего здания.  Организова-
ны рабочие места – пока для четырех человек. 
Мирзалим Асранкулов вложил немало личных 
усилий и средств для того, чтобы цех заработал. 
В апреле 2011 года цех принял на переработку 
первую партию риса. С тех пор местное населе-
ние постепенно привыкает к тому, что в районе 
есть свое перерабатывающее предприятие.   

«Сейчас баткенские фермеры вынуждены прода-
вать свой рис на базарах  в дождь и жару, безо 
всяких условий. Ждут перекупщиков, а те приез-
жают и уезжают, из-за этого непостоянства меня-
ется спрос, прыгают цены. Мы же даем стабиль-
ность, - отмечает руководитель цеха. – В  день 

цех способен переработать одну тонну риса».  
 Но самая главная его гордость: баткен-
ский рис наконец-то обрел свое лицо! «Посмо-
трите, в нашей упаковке рис крупный, чистый, не 
стыдно и на экспорт отправлять!» - с гордостью 
показывает Асранкулов продукцию своего цеха. 
Хотя «Дары Баткена» уже продаются во многих 
городских супермаркетах, главная цель кадам-
жайского предпринимателя – выход на зару-
бежные рынки.  Подготовиться к этому важному 
этапу развития местного фермерства помог все 
тот же проект ПРООН, взяв на себя все орга-
низационные вопросы по легализации рисового 
бизнеса.  Название «Дары Баткена» на семи-
нарах ПРООН придумали сами фермеры Бат-
кена. «Вот так теперь выглядит наш рис, - с не-
скрываемой гордостью показывает Мирзалим 
Асранкулов только что сошедшую с конвейера 
упаковку. – Тут и адрес наш есть для тех, кто за-
хочет предъявить претензии к качеству продукта. 
Легализация бизнеса – это ведь не только допол-
нительные возможности, но и дополнительная от-
ветственность. Так что за качество мы отвечаем!».

Р.S. Побывав недавно на одной из 
международных продовольствен-
ных ярмарок, упаковочный цех 
Асранкулова получил большой 
заказ из Бишкека на поставку су-
хофруктов. Заказ упаковали вруч-
ную и возникла новая идея. Те-
перь кадамжайское предприятие 
опять просит поддержки у ПРООН 
на дальнейшее развитие бизнеса: 
надо устанавливать оборудование 
по расколу абрикосовых косто-
чек, жарке полученных ядрышек 
и вакуумной упаковке. И это будут 
опять «Дары Баткена»!
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Успех бизнеса в самостоятельности: 

«НЕ ХОЧУ ПЛЯСАТЬ 
        ПОД ЧУЖУЮ ДУДКУ…»

Зиядахан Баатырова, 49 лет, фермер, реализовавшая несколько проектов 
международных организаций, в том числе и ПРООН. 

 Кадамжай славится своей малиной. Имен-
но этот факт натолкнул жительницу села Кызыл-Бу-
лак Кадамжайского района Зиядахан Баатырову 
на идею организации цеха по переработке ма-
лины. «Взялась за дело по незнанию, - шутит она. 
– Если бы тогда знала, сколько тонкостей в этом 
деле, ни за что бы не начинала. Ну а раз начала – 
надо продолжать…».  Начала Зиядахан Пазылов-
на с того, что выиграла грант ЮНИФЕМ на 329 
000 сомов. Приобрела  оборудование, собрала 
восемь женщин, закупила сырье и выпустила пер-
вую партию малинового варенья – 2 000 банок.

  Казалось бы, все как надо. Но появилась 
большая проблема: не налажен сбыт произве-
денной продукции.   Самый большой заказ на 
продажу – 50-100 банок при том, что цех спо-
собен выпустить в сезон 30 000 банок.  Правда, 
нашелся большой заказчик из города Ош, кото-
рый предложил продавать кызыл-булакское  ва-
ренье под своим брендом. Через какое-то время 
от такого сотрудничества Баатырова отказалась. 
Во-первых, приходилось соглашаться с неблаго-
приятными условиями, когда речь идет о сотруд-
ничестве крупных и мелких производителей.  Во-
вторых, не понравилось, что продукция ее цеха 
смешивалась с остальной продукцией заказчика. 
Дело в том, чтобы получить особенное качество, 
Баатырова использовала малину, что называет-
ся, прямо с куста. Благо, в условиях, когда ее выра-
щивают в каждом доме села, это возможно. И еще 
предпринимательница специально для цеха заку-
пила малолитражные котлы, чтобы варить варе-
нье маленькими порциями. Эффект от этого такой, 
что варенье получалось красивое, вкусное и мак-
симально сохранившее полезные свойства мали-
ны. У большого же заказчика варенье варилось в 
больших объемах и оттого часто бывало  перева-
ренное, какого-то неопределенно бурого цвета.    
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 В общем, под чужой «крышей» работать 
было неудобно... Как быть? Баатырова обрати-
лась за помощью в ПРООН.  Посоветовались, 
выяснилось: решение проблемы в обретении 
«своего лица». Этим лицом стал уже испытан-
ный в действии бренд «Дары Баткена». ПРООН 
взял на себя всю работу по легализации бизнеса 
Баатыровой, т.е. взаимодействие со всеми соот-
ветствующими государственными органами по 
узаконению прав на занятие предприниматель-
ской деятельностью, получению лицензий, сер-
тификатов качества и т.д.  Помощь для обычной 
предпринимательницы из далекого Кадамжая не-
малая, если учесть, что место расположения всех 
этих органов – город Бишкек.   Кроме того, Зия-
дахан Пазыловна получила первую партию уже 
своих (!) этикеток в количестве почти 2 500 штук. 
  В 2011 году под брендом «Дары Баткена» 
цех выпустил 2 360 банок варенья объемом 470 
и 720 грамм. Открылась дорога на различные 

выставки сельскохозяйственной продукции. На 
одной из них Баатырова поучила предложение 
стать членом  Ассоциации предприятий перера-
ботчиков продуктов леса Кыргызской Республики 
как бизнесмен, готовый полноценно представлять 
свою продукцию на рынках сбыта.  Став членом 
Ассоциации, предпринимательница из Кадамжая 
получила дополнительные возможности в поиске 
покупателей, причем не только в Кыргызстане. «С 
появлением вот этих маленьких этикеток мы об-
рели свое лицо, - с гордостью говорит Зиядахан 
Баатырова. – Появились покупатели, которые хо-
тят брать именно нашу продукцию и достаточно 
в больших количествах.  Теперь мы думаем над 
разработкой линий по производству айвового 
и клубничного варений, фруктовых компотов». 

 
 

Программа «Большая Европа: Содействие торговле Централь-
ной Азии, Южного Кавказа и западных стран СНГ» оказывает 
большую поддержку странам данных регионов для получения 
большей прибыли от увеличившегося объема ресурсов, поступа-
ющих в рамках реализации проекта, а также извлечения выго-
ды от осуществления торговли с целью развития человеческого 
потенциала. Уникальность проекта заключается в том, что пре-
следуя цель расширения и продвижение торговли на базе раз-
вития человеческого потенциала, проект имеет широкий охват и 
одновременно реализуется в одиннадцати странах - Белоруссия, 
Молдова и Украина, Армения, Азербайджан и Грузия, Казахстан, 
Кыргызстан, Таджикистан, Туркменистан и Узбекистан. В рамках 
проекта создаются условия для развития торгового потенциала 
малых и средних предприятий для построения бизнес процесса 
охватывающего производство, переработку, стандартизацию, 
продвижение торговой марки и выход на рынок. Таким образом, 
развивая всесторонние навыки бенефициариев, проект способ-
ствует извлечению большей прибыли от деятельности в торговле.
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Есть сверхзадача: 

«ВОССТАНОВИТЬ И 
    СОХРАНИТЬ ГОРДОСТЬ 
           БАТКЕНА!»

Авазбек Чотбаев, 56 лет, фермер с 1992 года. Реализовал 21 проект 
сельскохозяйственного направления, занимается обучением фермеров 
основам рыночной экономики.

 Человеком, оживившим пустыню, называ-
ют в народе Авазбека Чотбаева. И на самом деле: 
зеленый оазис посреди пустынного пейзажа - дело 
рук Авазбека Жолдошевича, фермера с семнад-
цатилетним стажем. После распада Советского 
Союза ветеринар по образованию он одним из 
первых в Баткенской области понял, что теперь 
самое время думать о будущем своем и своих де-
тей. Сначала, как все, занимался традиционным 
растениеводством. Позже решил начать осваи-
вать дело, необычное для баткенских фермеров. 
Благо, сыновья помогли – их у Чотбаева двое. 
 Так в этих местах появился плодопитом-
ник. Мало кто верил в успех предприятия – зем-
ля здесь неполивная, климат жаркий, в общем, 
условий никаких. Но только не для Чотбаева! 
Авазбек Жолдошевич никогда не забывал запо-
ведь отца, в свое время прошедшего всю Вели-
кую Отечественную Войну: «Хороший человек 
оставляет после себя сад». И вот теперь на три-
надцати гектарах земли, отведенной фермеру 
недалеко от города Баткен, раскинулся зеленый 
сад.  Есть здесь и шиповник, и персик, и груша, 
и черная слива, и тополь, и ива, и можжевельник 
и  туя. Всего около трех тысяч экземпляров.  На 
удивленные вопросы: «Как же все это выросло 
здесь?!» Чотбаев с гордостью отвечает :«Со-
временные технологии – капельное орошение!». 
 Человек из провинции, тем не менее он 
хорошо знает, что такое современные техноло-
гии.  Именно Чотбаев первым завез в Баткенскую 
область технологии использования солнечной 
энергии, маслобойное оборудование и даже 
компьютер. Однако в последнее время все боль-
ше и больше стал задумываться над необходимо-
стью сохранения национального наследия. «За 
последние 30-40 лет в Баткене появились и при-
жились много новых сортов абрикоса. А исконно 

древние сорта, такие как «кандек», «курмайы», 
«мирсанжалы», исчезают, - делится своим беспо-
койством фермер. -  Как сохранить их для наших 
потомков? Если сейчас не предпринять для этого 
максимум усилий, завтра может быть поздно…». 
 Знающие люди уже раскусили разницу 
между красивой яркой курагой и сушеным урюком 
невзрачного вида. Баткенские фермеры с каждым 
годом отмечают все большее изменение спроса 
в пользу второго. Мир перестал гнаться за ис-
кусственными красотой и вкусом и начал ценить 
натуральные, оттого полезные продукты. «Наш 
«кандек» - практически лекарство от всех сердеч-
нососудистых заболеваний, профилактика инфар-
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ктов, инсультов, тромбозов» как заправский врач  
дает консультацию фермер Авазбек Чотбаев. 
 И рынок четко среагировал на измене-
ние спроса. Сегодня на базарах Баткена ки-
лограмм сушенного абрикоса сорта «кандек» 
продают по цене до 250 сомов и вывозят за 
пределы области тоннами.  Если такими тем-
пами будет идти эксплуатация существующе-
го садового фонда  области, скоро гордость 

Баткена останется только в народной молве. 
Именно поэтому патриот своей области Аваз-
бек Чотбаев обратился в ПРООН за помощью 
– необходим проект по возрождению и сохра-
нению  древних сортов баткенского абрикоса. 
 Проект поддержали. Для участка чотба-
евского плодопитомника примерно в один гек-
тар помогли приобрести и высадить крошечные 
саженцы нескольких разновидностей знамени-
того «кандека»: «ак кандек», «сары кандек» и т.п. 
Для полива провели систему все того же капель-
ного орошения, закупив за границей соответ-
ствующее оборудование. Понимая, что на кону 
не только  успех отдельно взятого проекта, но и 
большое дело сохранения гордости Баткенской 
области в целом, фермер ни на один день не 
оставляет без внимания этот участок своего пло-
допитомника. Каждый день он на пальцах замеря-
ет, насколько выросли маленькие растения. Се-
годня он доволен: кажется, саженцы прижились… 

Р.S. Уже сегодня саженцы  «кандек», «курмайы», 
«мирсанжалы» на баткенских базарах стоят 150 - 170 
сомов. Для сравнения: саженцы всех остальных сортов 
абрикоса можно купить за 20 – 30 сомов.
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Опыт миллионеров Айдаркена:  

«ТОВАР БУДЕТ ПРОДАН,  
ЕСЛИ ПОКУПАТЕЛЬ 
УВИДИТ ЕГО В НАЛИЧИИ»

 Еще 7 лет назад Абдиламит Тойчиев был 
уважаемым главой айыл-окмоту. А сегодня он 
точно знает: работа госслужащего не для него. 
Такие как он лучше чувствуют себя на  произ-
водстве: трудно, но интересно и наглядно видны 
результаты вложенного труда. Именно из этих 
соображений Тойчиев ушел с госслужбы и стал 
фермером, и одним из инициаторов создания 
сельскохозяйственного кооператива «АйКОК».
 Основным направлением своей деятель-
ности сельскохозяйственный кооператив «Ай-
КОК» выбрал производство семенного кар-
тофеля.   Дело в том, что  Айдаркенский район 
в Баткенской области самый высокогорный – 
2 000 км над уровнем моря. В таких уникальных 
для юга Кыргызстана климатических условиях эти 
места словно созданы для разведения картофе-
ля. Члены кооператива сообща решили больше 
внимания уделять семеноводческому направле-
нию для того, чтобы местных фермеров обеспе-
чивать качественным  семенным картофелем. 
Закупили сырье в Германии и вот уже несколько 
лет работают над сохранением и улучшением 
качества немецкой картошки применительно к 
местным условиям. Для этого полностью исклю-
чили применение минеральных удобрений, пере-
йдя на использование  органических препаратов, 
таких как «Байкал-М», «Фаравон», и биогумус.  
Сегодня картофель айдаркенского кооператива 
по праву можно назвать экологически чистым. 
 Искать пути сотрудничества с ПРООН 
заставил случай. На рынке появился крупный по-
купатель, который хотел приобрести сразу 100 
тонн хорошего семенного картофеля. Для сбы-
вавшего свою продукцию небольшими партия-

ми  «АйКОКа» сделка с этим клиентом была бы 
большой удачей. И сделка удалась! После это-
го случая Абдиламит Саматович шутил: «Мил-
лионером я уже побывал, ведь та сделка была 
на 2 миллиона 200 тысяч сомов!».   И именно 
из этого случая Тойчиев вынес урок: продукция 
будет выгодно продана, если покупатель уви-
дит «товар лицом». Миллионная сделка удалась 
только благодаря тому, что как раз в это время 
у айдаркенского кооператива  был в наличии 
такой объем товара, покупатель  его увидел и 
убедился в качестве.  Правда, для этого ему при-
шлось посетить …  школьную котельную, которую 
«АйКОК» тогда приспособил под хранилище.

Абдиламит Тойчиев, 47 лет, глава сельскохозяйственного коопе-
ратива «АйКОК», специализирующегося на производстве семенного 
картофеля, других овощей и фруктов. Перспективное направление 
деятельности кооператива – оказание содействия членам кооперати-
ва в реализации продукции. Основан в 2005 году. 
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 Стало ясно: нужен большой склад! Напи-
сали бизнес-проект, подсчитали нужную сумму – 
38 тысяч долларов, обратились в ПРООН.  Про-
ект ПРООН по содействию торговле выделил 30 
тысяч долларов и в ноябре 2010 года началось 
строительство склада -  общей площадью в 500 
кв.м., вместимостью 500 тонн различной сельско-
хозяйственной продукции. В основном, конечно 
же, предполагалось хранить семенной фонд кар-
тофеля.  Склад строился с учетом всех необходи-
мых условий для хранения корнеплодов: внутри 
него должно быть сухо, темно, тепло зимой и про-
хладно летом. Поэтому здание склада размести-
ли ниже уровня земли на глубине почти 2 метра.
 Осенью 2011 года склад начал дей-
ствовать. Для порядка и учета в каждый отда-
ваемый на хранение мешок вкладывается эти-
кетка с данными фермера – хозяина урожая, 
качественными и количественными показателя-
ми содержимого мешка. Первым завезен, ко-
нечно же, картофель, но склад готов принять и 
любую другую сельхозпродукцию. Если учесть, 
что кооператив «АйКОК», а число его членов 
на сегодняшний день возросло до 62 человек, 

ежегодно получает в среднем по 1000 тонн 
урожая, эксплуатация склада способна суще-
ственно поправить его финансовое состояние.  

Р.S. В следующем году руководство кооператива пла-
нирует провести лабораторные исследования каче-
ства производимого им картофеля, получить соот-
ветствующий международный сертификат и начать 
экспортировать продукцию в Европу. Первые желающие 
купить айдаркенский  картофель уже нашлись в Германии.   
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Сырье или готовый продукт: 
«Как будет оценен труд  
   фермеров Баткена?»  

 Все началось с исследования рынка. Ис-
следования показали, что баткенский абрикос 
и все его производные большими партиями вы-
возятся за пределы Кыргызстана, там фасуются, 
пакуются,  и продаются по значительно высоким 
ценам. Как правило, оптовыми покупателями 
продукции баткенских фермеров являются тор-
говцы из соседних Таджикистана и Узбекистана. 
Сами баткенские фермеры не имеют возмож-
ности конкурировать с ними, а значит и прода-
вать выращенный урожай в соответствии с име-
ющимся на него спросом. Однако  понятно, что 
существующее положение вещей надо менять…
    Одними из тех, кто решил принять уча-
стие в решении данной проблемы, стал Муса 
Нишанов вместе с членами возглавляемого им 
сельскохозяйственного кооператива «Ак чечек». 
Все они жители села Жаны-Жер, входящего в ай-
ылный округ Дара. Всего же в округе семь сел, 
в ведении которых около  700 гектаров абрико-
совых садов.   То есть, сырья для цеха по пере-
работке сельскохозяйственной продукции будет 
предостаточно. При общей стоимости проекта 
в 1 946 000 сомов, 75 %  вклада ПРООН были 

направлены на приобретение оборудования 
по расколу косточек абрикоса, жарке и упа-
ковке  ядер. Производительность оборудования 
– пять тонн в месяц.  25 % собственного вклада 
членов кооператива направлены на возведе-
ние здания цеха, установку камер хранения и 
т.п. Учитывая важность проекта для жителей все-
го айыльного округа, землю под цех  руковод-
ство округа выделило на безвозмездной основе. 

 Муса Нишанов, 38 лет, глава сельскохозяйственного коопера-
тива «Акчечек», основанного в 2007 году с целью улучшения семенного 
фонда картофеля в Баткенском районе. 
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 По плану цех начнет работать уже в де-
кабре 2011 года. В данное время строительство 
производственного помещения практически за-
вершено. Кстати, активное участие в строитель-
ных работах принимает сын главы кооператива 
18-летний Тилек, который сразу после окончания 
средней школы решил остаться рядом с отцом, 
то есть посредством фермерства содействовать 
развитию своей Родины. Старший Нишанов тем 
временем показывает место, которое подготов-
лено для еще одного уникального оборудования 
– установок для сушки овощей и фруктов. Это 
результат еще одного направления сотрудни-
чества с проектом ПРООН по содействию тор-
говле, правда, теперь уже при участии третьей 
стороны, самого крупного в Баткенской области 
сельскохозяйственного товарно-сервисного ко-
оператива «Мол Тушум», членами которого на 
сегодняшний день являются почти 2 000 человек 
из Баткенского и Кадамжайского районов.  По-
скольку Муса Нишанов – один из них, то возглав-
ляемому им кооперативу «Акчечек» доверили экс-
плуатацию новых установок для сушки овощей и 
фруктов. Две из них будут работать при помощи 
электричества, а  в третьей сушка содержимого 
будет осуществляться исключительно при помо-
щи солнечных лучей.  Кстати, в этих же установ-
ках возможно изготовление и других продуктов 
местного производства, например, курута – уже 

широко известного за пределами Кыргызстана 
сухого производного кисломолочных  продуктов. 
Таким образом, цех предполагает оказывать ус-
луги населению в самом широком ассортименте.  

Р.S. За пять лет  количество членов кооператива «Ак чечек» 
выросло более чем втрое, то есть, как минимум втрое боль-
ше односельчан Мусы Нишанова разделяют его желание 
изменить оценку труда фермеров Баткена – перевести их 
из категории производителей сельскохозяйственного сырья 
в категорию производителей готовых, экологически чистых 
продуктов питания. 
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Работа на себя: 

«Когда люди что-то делают 
для себя, всегда делают это 
от души»

 Через несколько дней в это хранилище 
внесут первые ящики с сельскохозяйственной 
продукцией, выращенной на полях членов сразу 
двух фермерских объединений. Дело в том, что 
хранилище задумано, строится и будет эксплу-
атироваться   членами  сельскохозяйственного 
кооператива «Кара-Жыгач» и Ассоциации групп 
взаимопомощи «Камбар-Ата», уже не первый год 
действующих в Кадамжайском районе.  Поэтому 
хранилище состоит из двух типовых контейнеров, 
каждый объемом в сорок тонн. За контейнерами 
будущие их хозяева  специально ездили в Бишкек. 
Выбирать надо было очень тщательно, потому 
что температура в хранилище должна держать-
ся такая, чтобы его содержимое  долгое время 

сохраняло свои свойства и товарный вид. А дер-
жать тут предполагается  продукцию довольно 
капризную – черешню, яблоки, виноград. Все, 
чем богата эта часть Кадамжайского района.  
 С целью повышения доходов местных 
фермеров посредством улучшения урожайности 
выращенной ими сельскохозяйственной продук-
ции члены «Кара-Жыгач» и «Камбар-Ата» хотят 
до востребования хранить тут семенной фонд 
картофеля, моркови и других видов овощей. 
 «Конечно, реализовать этот проект было 
бы невозможно без помощи ПРООН, - говорит  
Бурайма Нишанова. Кроме этого все члены на-
ших двух организаций собрали по пять тысяч 
сомов. На эти средства мы и проводим стро-

Бурайма Нишанова,
60 лет, лидер сельскохо-
зяйственного кооператива 
«Кара-Жыгач».

Алтынбек Жакыпов,
32 года, лидер Ассоциа-
ции групп взаимопомощи 
«Камбар-Ата».

Сайдулла Балтабаев, 
46 лет, координатор  ра-
бот по строительству хра-
нилища, член сельскохо-
зяйственного кооператива 
«Кара-Жыгач».
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ительство здания хранилища. Еще смогли ку-
пить генератор, чтобы не зависеть от внешнего 
электричества». А вот дорогостоящее компрес-
сорное оборудование, поддоны и другие при-
способления для хранения овощей и фруктов 
помог  приобрести проект ПРООН. Кроме того, 
по пожеланиям бенефициариев, готовится уста-
новка оборудования для небольшого упаковоч-
ного цеха. Все это на сумму 1 411 000 сомов.
Эксплуатировать хранилище предполагается 
строго по установленной норме – на каждого чле-
на фермерского объединения отводится место для 
хранения одной тонны урожая. «Наши ребята, в 
основном, занимаются выращиванием черешни, 
персиков, - говорит Алтынбек Жакыпов. - Продук-
ция быстро портящаяся, поэтому хранилище для 
нас жизненно необходимо.  Свободное же место 
в контейнере будем сдавать в аренду. Будем по-
немногу зарабатывать и на этом. Вообще, храни-
лище – это большие возможности. Особенно, для 
нас, ведь мы живем недалеко от города Кызыл-Кия, 
своего рода, круглогодичной базы, откуда пер-
сики и черешня оптом отправляются в Россию».
 «Сейчас предлагаемая цена за наши ябло-
ки 20 сомов за килограмм. А к Новому году яблоки 
фурами будут отправляться в Россию. Мы думаем, 
тогда цена на них повысится до 30 сомов. То есть, 
надо переждать до того времени, - делится свои-
ми мыслями Бурайма Нишанова. - До сих пор мы 
хранили свой урожай в подвалах. Но оказалось, 
что там фрукты со временем подсыхают и с каж-
дой тонны мы теряем по 100-200 кг веса. А в  хра-

нилище – сколько положишь, столько возьмешь».
Строительство идет споро, хотя все чаще и чаще 
подводит погода. Осталось провести электри-
чество, произвести бетонную стяжку пола, за-
пустить оборудование. Сайдулла Балтабаев, на 
которого возложена координация строительных 
работ, настолько болеет общим делом, что даже 
обедает, не отходя от рабочего места.  «Когда 
строишь для себя, дело всегда идет легко и бы-
стро, - радуется он быстрым темпам строитель-
ства. - А когда работают все вместе, то это еще 
и экономно. К примеру, мы не тратимся на оплату 
труда строителей, потому что строители – сами 
члены наших сообществ. А когда люди что-то 
делают для себя, то делают это всегда от души».

Р.С. В новом  хранилище члены двух фермерских 
объединений Кадамжайского района планируют 
хранить урожай уже этого 2011 года.   
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Осваиваем современный маркетинг:

«Информация в нужное 
время в нужном месте –  
половина успеха»

 
 «Приехали люди из города Баткен и за-
брали. Вот так, безо всяких усилий и затрат я 
продал сразу две тонны яблок», - с удовольстви-
ем вспоминает прошлогоднюю историю молодой 
фермер из села Рабат Эмилбек Токтоназаров. 
У Эмилбека большой сад: двадцать яблонь со-
рта «превосходные», двадцать - «астраханских», 
на подходе еще четыреста «превосходных» са-
женцев. Своим упорным трудом фермеру удает-
ся ежегодно получать  свыше четырех тонн уро-
жая. Весь урожай Эмилбек отправляет в Бишкек, 
при этом затрачивая много сил и средств на 
погрузку, транспортные расходы и т.д. Но что-
бы вот так, безо всяких затрат и усилий продать 
большую партию яблок!  За свою десятилетнюю 
жизнь фермера Эмилбеку  это удалось первый 
раз. А всего-то дел было – поехать в сосед-
нее село Ак-Татыр и дать объявление в газету! 
 Распространение информации через мест-
ные газеты – это только одно из направлений де-
ятельности БИМЦ – Баткенского Информацион-
но-Маркетингового Центра. По словам партнера 
БИМЦ Дуйшобая Асанова, другое направление, 
работа радиоузла, размещенного на местном 
базаре села Самаркандек. В базарный день здесь 
собираются фермеры из сел трех айылных окру-
гов Баткенского района: Ак-Сай, Самаркандек,  
Ак-Татыр, а также дехкане нескольких таджик-

ских сел. Радиоузел БИМЦ действует с 2010 года 
и народ уже привык пользоваться его услуга-
ми. Кому-то надо продать товар, кому-то най-
ти грузовой транспорт, кто-то машину продает, 
а кто-то что-то потерял… «Вот совсем недавно 
помогли одной таджикской женщине, которая 
на базаре потеряла кошелек с деньгами, золо-
тыми кольцами, да еще два мобильных телефо-
на в придачу. Объявили о пропаже по радио, 
через полчаса пропажа нашлась. Счастливая 
женщина ушла, оставив нашедшему щедрое 
вознаграждение», - рассказывает Асанов. 

 Чтобы радиообъявления слышало, как 
можно больше народу, внутри и вокруг базара 
установлено пять громкоговорителей. В активный 
базарный день в радиорубку заходит до тридцати 
человек. Однако говорить, что у БИМЦ есть боль-
шая прибыль, пока рано. Потому что в соответ-
ствии с уровнем жизни местного населения стои-
мость услуг тоже невысокая – не более двадцати 
сомов. Из собранных средств оплачивается арен-
да помещения, зарплата работника. Если что-то 
остается, Асанов покупает диски с популярной 
музыкой. С одной стороны, для поднятия настрое-
ния посетителей базара, с другой стороны, появи-
лись клиенты, которым по радио хочется передать 
музыкальный подарок своим друзьям и близким.  
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 Дуйшобай Асанов уже девять лет тесно 
сотрудничает с ПРООН. Он себя гордо назы-
вает активистом ПРООН. Житель отдаленного 
села, Асанов считает, что БИМЦ хорош именно 
для отдаленных сел, для жителей которых  з до-
ступ к разработанным рынкам продажи сельско-
хозяйственной продукции затруднен. Кстати, сам 
он при помощи БИМЦ смог улучшить положение 
возглавляемого им сельского центра поддерж-
ки фермеров, созданного при поддержке ПРО-
ОН. Используя Интернет-ресурсы (такую воз-
можность тоже предоставляет БИМЦ), сельский 
центр по сходной цене приобрел опрыскиватели 
и препараты для борьбы с вредными насекомы-
ми. С тех пор семьдесят членов этого фермер-
ского объединения имеют возможность не толь-
ко оздоровить свои сады, но и заработать в 
общий фонд, оказывая услуги другим фермерам.  
 Таким образом, через БИМЦ разработан 
и действует механизм сбора, анализа и распро-
странения рыночной информации, в т.ч. по це-
нам среди сельских товаропроизводителей с во-
влечением сельских информационно-сервисных 
центров, айылных округов, сельской консультаци-
онной службы и сельских торговых брокеров. На-
лажен систематический выпуск и широкое распро-
странение бюллетеня «Дыйкан» среди фермеров. 
Бюллетень включает в себя информацию по це-
нам на ведущих рынках Баткенской области, го-
родов Бишкек и Ош, доску объявлений, практи-
ческие советы фермерам, полезные ссылки и т.д. 
Кроме того, БИМЦ установил тесное партнер-
ство по обмену информацией с аналогичными 
информационно-рыночными системами в г. Биш-
кек,  г. Худжант (Таджикистан) и г. Урумчи (Китай). 
 Бууниса Тороева работает социальным 
работником в айыл-окмоту села Ак-Татыр. За-
одно от своих односельчан принимает объяв-
ления для распространения по сети БИМЦ.  «В 
нашем селе почти 750 домохозяйств и в каждом 

есть свой сад. Ко мне обращаются те, кто хотел 
бы оптом продать свой урожай», - делится сво-
им опытом Тороева.   Она подсчитала, что за 
два года только через нее более 50 человек 
смогли улучшить условия своей жизни. Бууни-
са Тороева – яркий пример успешной работы 
БИМЦ: «Через радиоузел на базаре Самар-
кандек я  продала  1 200 кг абрикосов на 3,5 
тысячи долларов и купила машину для сына».

P.S. В настоящее время более 4500 фермеров 
Баткенской области являются постоянными 
клиентами БИМЦ, а онлайновую базу данных 
центра (http://batken.agroinfo.kg/) ежедневно 
посещает 130-140 пользователей.
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Цели развития Тысячелетия

Цель 1. Радикальное   сокращение крайней  бедности
Цель 2. Обеспечение всеобщего основного среднего 
образования
Цель 3. Поощрение равенства мужчин и женщин и 
расширение прав и возможностей женщин
Цель 4. Сокращение  детской смертности
Цель 5. Улучшение   охраны материнства
Цель 6. Борьба с ВИЧ / СПИД, малярией и другими 
заболеваниями
Цель 7. Обеспечение экологической устойчивости
Цель 8. Формирование  глобального партнерства  в 
целях развития


