

	


BIZNES REJA UCHUN ARIZA SHAKLI

Loyiha nomi:

	

	





Loyiha ijrochisi (F.I.O.):

	

	




Loyiha manzili:

	

	                                     

	                                                                            









[bookmark: 2._АННОТАЦИЯ]

1. REZYUME

	1.1.
	Biznes egasining ismi va familiyasi:
	

	
	
	

	1.2.
	Egasining ma’lumotlari: yashash manzili va telefon raqami
	

	
	
	

	
	
	

	1.3.
	Biznes manzili qaysi?
	

	
	
	

	1.4.
	Biznes sohasi nimalardan iborat?
	

	
	
	

	1.5.
	Loyihaning umumiy qiymati, shundan (6.1-jadvaldan yozing):
	summa

	
	- Shaxsiy fondlar
	summa

	
	- So‘ralayotgan summa
	summa

	1.6.
	Siz qanday tovarlar (xizmatlar) ishlab chiqarasiz?
	

	
	
	

	
	
	

	1.7.
	Joriy etishdan kutilayotgan natijalar qanday?
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	



2. LOYIHANING UMUMIY QISMI
2.1. Biznesni shakli
	№
	Yuridik shakl
	√

	1. 
	MCHJ (mas’uliyati cheklangan jamiyat)
	

	2. 
	Xususiy tadbirkorlik
	

	3. 
	Oilaviy biznes
	

	4. 
	Yakka tartibdagi tadbirkor
	           

	5. 
	O‘zini o‘zi band qilish
	



2.2. Nima uchun aynan shu biznes shaklini tanladingiz?
	 Chunki...
	

	
	

	
	

	
	




2.3. Nima uchun aynan shu biznes faoliyatini tanladingiz?
	 Chunki...

	

	

	




2.4. Mahsulotingizni (xizmatingizni) ta’riflab bera olasizmi?
	Mahsulotim...

	

	

	

	





3. MARKETING QISMI
3.1. Sizning mijozlaringiz (xaridorlaringiz) kimlar bo‘ladi?
	Asosiy mijozlarim...

	

	

	




3.2. Mijoz (xaridor) portreti
	Mezonlar
	Tavsif

	Geografik joylashuvi
	

	Yosh (nechadan nechagacha)
	

	Oilaviy ahvoli
	

	Daromadlari
	

	Ma’lumoti
	

	Qiziqishlar va qadriyatlari
	

	Xarid qilish odatlari
	

	Mijozlarning mahsulotdan izlayotgan afzalliklari
	

	Brendga sodiqligi
	



	
3.3. Nima uchun mijozlar sizning mahsulotingizni (xizmatingizni) sotib olishi mumkin?
 Chunki...

	

	

	

	






3.4. Raqobatchilaringiz kimlar va ulardan nimangiz bilan farq qilasiz?
	Mening asosiy raqobatchilarim...

	

	

	

	

	




3.5. Raqobatchilarni solishtirma tahlili (1-5 ballgacha[footnoteRef:1]) [1:  1 – juda yomon (umuman to‘g‘ri kelmaydi va mijozlar tomondan ko‘p shikoyatlar eshitamiz), 2 – yomon (mijozlar oladi, lekin goh paytlarda shikoyatlar mavjud), 3 – qoniqarli (umuman olganda mijozlarga yoqadi), 4 – yaxshi (har tomonlama yaxshi mahsulot, mijozlarga juda yoqadi), 5 – juda yaxshi yoki a’lo daraja (bunday korxonalar har tomonlama mukammalikka harakat qiladi).] 


	
Taqqoslash mezonlari
	Mahsulot (xizmat) nomi:

	
	Bizning kompaniya
	Birinchi raqobatchi 
	Ikkinchi raqobatchi
	Uchinchi raqobatchi

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Jami
	
	
	
	



3.6. Raqobatchilarni taqqoslash jadvaliga izohlar
Demak, 3.5-jadvalga ko‘ra.
	

	

	

	

	





3.7. Savdo kanallari - qanday sotmoqchisiz?
	Men o‘z tovar (xizmat) larimni asosan...

	

	

	

	



Mijozlarni o‘z mahsulotlarim (xizmatlarim) bilan tanishtirish uchun men quyidagilarni bajarishim kerak:
Men byudjet ajratmoqchiman, undan:

3.8. Marketing xarajatlari
	№
	Reklama turi
	Narxi 1 dona.
(summa)
	Miqdor
(Ular nechta bo‘ladi?)
	Hayot
(Necha marta ishlatasiz?)
	1-yilga rejalashtirilgan pul miqdori (UZS)

	1. 
	Banner
	
	
	
	

	2. 
	Flayer
	
	
	
	

	3. 
	Kartalar
	
	
	
	

	4. 
	Telegram kanallari
	
	
	
	

	5. 
	Instagram
	
	
	
	

	6. 
	
	
	
	
	

	7. 
	
	
	
	
	

	
	Jami
	
	
	
	





4. BOSHQARUV QISMI (MENEJMENT)
4.1. Loyiha menejeri va xodimlari haqida qisqacha ma’lumot
Loyiha menejeri:
	Familiyasi:
	

	Joylash:
	

	Ta’lim:
	

	Asosiy vazifalari:
	1)

	
	2)

	
	3.





Xodim 1
	Familiyasi:
	

	Joylash:
	

	Ta’lim:
	

	Asosiy vazifalari:
	1)

	
	2)

	
	3.



2-xodim:
	Familiyasi:
	

	Joylash:
	

	Ta’lim:
	

	Asosiy vazifalari:
	1)

	
	2)

	
	3.





3-xodim:
	Familiyasi:
	

	Joylash:
	

	Ta’lim:
	

	Asosiy vazifalari:
	1)

	
	2)

	
	3.




4.2. Ish kunlari
	Bir oy ichida kompaniyamiz faoliyat yuritadi
	
	Ish kunlari soni.

	Ulardan har hafta dam olamiz.
	
	







5. ISHLAB CHIQARISH QISMI
5.1. 1 oy davomida kompaniyamiz quyidagi mahsulotlarni ishlab chiqaradi (quyidagi xizmatlarni taqdim etadi):
	1-mahsulot (xizmat)
	

	Mahsulot (xizmat) No 2
	

	3-son mahsulot (xizmat)
	



5.2. Oylik mahsulotlarimizni ishlab chiqarish uchun zarur bo‘lgan xomashyo
	№
	Xomashyo nomi
	Birlik o‘lchanadi.
	1-kun
jild
	1 oy
jild

	1. 
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	

	4. 
	
	
	
	

	5. 
	
	
	
	

	6. 
	
	
	
	

	7. 
	
	
	
	

	8. 
	
	
	
	

	9. 
	
	
	
	

	10. 
	
	
	
	

	
	UMUMAN
	
	
	




5.3. Xom ashyo haqida qanday fikr bildirasiz? Sifati, miqdori va hokazolar bo‘yicha.
	

	

	

	

	






5.4. Asosiy xomashyo yetkazib beruvchilar
	№
	Xomashyo nomi
	Uni qayerdan sotib olish mumkin?
Tashkil etish va joylashtirish
	Qanchalik vaqt orasida
sotib olinadi?

	1. 
	
	
	

	2. 
	
	
	

	3. 
	
	
	

	4. 
	
	
	

	5. 
	
	
	

	6. 
	
	
	

	7. 
	
	
	

	8. 
	
	
	

	9. 
	
	
	

	10. 
	
	
	




6. MOLIYAVIY QISM
6.1. Moliyalashtirish manbalari (oxirida ko‘rsatiladi) 
	№
	Manbalar
	Miqdor
(summa)
	    %

	1. 
	O‘z mablag‘lari
	
	    %

	2. 
	Grant (6.2-jadvaldagi yig‘indi)
	
	    %

	3. 
	Boshqa manbalar
	
	    %

	
	JAMI
	
	100%






6.2. Grant mablag‘laridan foydalanish
	Asosiy vositalar, jumladan:

	[bookmark: _Hlk204264426]№
	Uskuna va qurilmalar nomi
	Miqdor
	1 dona 
(so’m)
	Umumiy
(so’m)

	1. 
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	

	4. 
	
	
	
	

	5. 
	
	
	
	

	6. 
	
	
	
	

	7. 
	
	
	
	

	8. 
	
	
	
	

	9. 
	
	
	
	

	10. 
	
	
	
	

	11. 
	
	
	
	

	12. 
	
	
	
	

	
	JAMI
	
	
	




	Joriy aktivlar, jumladan:

	№
	Nomi
	O‘lchov birligi
	Miqdor
	1 dona
Narxi (UZS)
	Umumiy
summa, UZS

	1. 
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	

	4. 
	
	
	
	
	

	5. 
	
	
	
	
	

	6. 
	
	
	
	
	

	7. 
	
	
	
	
	

	8. 
	
	
	
	
	

	9. 
	
	
	
	
	

	10. 
	
	
	
	
	

	Jami
	





6.3. Mahsulot (xizmat) qiymatini hisoblash
	Bir oyda rejalashtirilgan ishlab chiqarish hajmi
	Soni
	Qiymati

	1-mahsulot (xizmat)
	
	

	2-mahsulot (xizmat)
	
	

	3-mahsulot (xizmat)
	
	



6.4. Ishlab chiqarish uchun xomashyo va materiallar hisobi  (asosiy ma’lumotlar uchun 5.2-jadvalga qarang) 
	№
	Xomashyo va materiallar turlari
	O‘lchov birligi
	Miqdor
	Narxi 1 dona.
(summa)
	Miqdor
(summa)

	1. 
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	

	4. 
	
	
	
	
	

	5. 
	
	
	
	
	

	6. 
	
	
	
	
	

	7. 
	
	
	
	
	

	8. 
	
	
	
	
	

	9. 
	
	
	
	
	

	10. 
	
	
	
	
	

	Jami
	




6.5. Ishlab chiqarish xodimlarining ish haqi hisobi
	№
	FISh
	Lavozimi
	Maoshi
(summa)

	1. 1
	
	
	

	2. 2
	
	
	

	3. 3
	
	
	

	4. 4
	
	
	

	5. 5
	
	
	

	
	Jami
	
	





6.6. Utility hisobi
	№
	Nomi
	o‘lchov birligi
	Miqdor
	Narx
(summa)
	Miqdor
(summa)

	1. 1.
	Suv uchun to‘lovlar
	Kub metrlar
	
	
	

	2. 2.
	Elektr
	KW
	
	
	

	3. 3.
	Gaz
	Kub metrlar
	
	
	

	4. 4.
	
	
	
	
	

	Jami
	




6.7. Boshqa ishlab chiqarish xarajatlari hisobi
	№
	XARAJAT NOMI
	SO‘M
(summa)

	1. 
	
	

	2. 
	
	

	3. 
	
	

	4. 
	
	

	5. 
	
	

	
	Jami
	




6.8. Ma’muriy xarajatlar hisobi, shu jumladan
	№
	XARAJAT NOMI
	SO‘M
(summa)

	1. 
	Marketing xarajatlari (3.8-jadvalga qarang)
	

	2. 
	
	

	3. 
	
	

	4. 
	
	

	5. 
	
	

	6. 
	
	

	
	Jami
	





6.9. 1 dona mahsulot (xizmat) ning o‘rtacha qiymatini hisoblash

	№
	XARAJATLAR NOMI
	SO‘M
(summa)

	1. 
	Xomashyo (6.4-jadvalga qarang)
	

	2. 
	Ishlab chiqarish xodimlarini taqdirlash (6.5-jadvalga qarang)
	

	3. 
	Kommunal xizmatlar (6.6-jadvalga qarang)
	

	4. 
	Boshqa ishlab chiqarish xarajatlari (6.7-jadvalga qarang)
	

	5. 
	ISHLAB CHIQARISH XARAJATLARI (5=1+2+3+4)
	

	6. 
	Ma’muriy xarajatlar (6.8-jadvalga qarang)
	

	7. 
	JAMI XARAJATLAR (7=5+6)
	



	8. 
	[bookmark: _Hlk204248607]1-sonli tovarlar (xizmatlar) bir oylik hajmi  (6.3-jadvalga qarang) 
	

	9. 
	[bookmark: _Hlk204162448]2-sonli tovarlar (xizmatlar) bir oylik hajmi  (6.3-jadvalga qarang) 
	

	10. 
	3-sonli tovarlar (xizmatlar) bir oylik hajmi  (6.3-jadvalga qarang) 
	



	
	MAHSULOT (XIZMAT)
	SO‘M
(summa)

	11. 
	1-tovar (xizmatlar) qiymati (11 = 7/8)
	

	12. 
	2-tovar (xizmatlar) qiymati (12 = 7/9)
	

	13. 
	3-tovar (xizmatlar) qiymati (13 = 7/10)
	



6.10. Sotish narxini hisoblash
	No1 mahsulot (xizmat) birligi uchun sotish narxi
	summa

	No2 mahsulot (xizmat) birligi uchun sotish narxi
	summa

	No3 mahsulot (xizmat) birligi uchun sotish narxi
	summa



6.11. Rejalashtirilgan oylik savdo byudjeti
	№
	Tovarlar (xizmatlar)
	Birlik o‘lchanadi.
	Miqdor
	Narxi 1 dona.
(summa)
	Miqdor
(summa)

	1. 
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	

	4. 
	Qo‘shimcha daromad (agar mavjud bo‘lsa)
	
	
	
	

	
	Jami
	
	
	
	



5.1. 


6.12. Loyihaning sotish rejasi (6.11-jadvalga muvofiq birliklarda, ammo mavsumni hisobga olgan holda)
	№
	Mahsulot yoki xizmat nomi
	Yanvar
	Fevral
	Mart
	Aprel
	May
	Iyun

	1. 
	
	
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	
	
	

	4. 
	
	
	
	
	
	
	

	5. 
	
	
	
	
	
	
	

	
	Jami
	
	
	
	
	
	



	№
	Iyul
	Avgust
	Sentyabr
	Oktyabr
	Noyabr
	Dekabr
	Jami

	1. 
	
	
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	
	
	

	4. 
	
	
	
	
	
	
	

	5. 
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	







6.13. Loyihani amalga oshirish byudjeti (sotish narxlari asosida yoki 6.11-jadvalga qarang)
	№
	Mahsulot yoki xizmat nomi
	Yanvar
	Fevral
	Mart
	Aprel
	May
	Iyun

	1. 
	
	
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	
	
	

	4. 
	
	
	
	
	
	
	

	5. 
	
	
	
	
	
	
	

	
	Jami
	
	
	
	
	
	



	№
	Iyul
	Avgust
	Sentyabr
	Oktyabr
	Noyabr
	Dekabr
	Jami

	1. 
	
	
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	
	
	

	4. 
	
	
	
	
	
	
	

	5. 
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	





6.14. REJALASHTIRILGAN FOYDA VA ZARARLAR HISOBOTI
	Ko‘rsatkichlar
	Oylar

	
	Yanvar
	Fevral
	Mart
	Aprel
	May
	Iyun

	1. Daromadlar
	
	
	
	
	
	

	1. Bazaviy daromad (6.13-jadvaldan)
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	2. Qo‘shimcha daromad (6.11-4-jadvaldan)
	
	
	
	
	
	

	UMUMIY DAROMAD
	
	
	
	
	
	

	2. Ishlab chiqarish xarajatlari
	
	
	
	
	
	

	1. Xomashyo (6.4-jadvaldan)
	
	
	
	
	
	

	2. Prodyuser mukofoti xodimlar (6.5-jadvaldan)
	
	
	
	
	
	

	3. Kommunal xizmatlar (6.6-jadvaldan)
	
	
	
	
	
	

	4. Boshqa ishlab chiqarish xarajatlari (6.7-jadvaldan)
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	3. Ma’muriy xarajatlar (6.8-jadvaldan), bu yerda
	
	
	
	
	
	

	1. Marketing xarajatlari
	
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	
	

	4. 
	
	
	
	
	
	

	JAMI XARAJATLAR (TC)
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Sof foyda (NP)
	
	
	
	
	
	

	Hisoblangan foyda (AP)
	
	
	
	
	
	







	№
	Oylar

	
	Iyul
	Avgust
	Sentyabr
	Oktyabr
	Noyabr
	Dekabr
	UMUMIY

	i. 
	
	
	
	
	
	
	

	1. 
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	ii. 
	
	
	
	
	
	
	

	1. 
	
	
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	
	
	

	4. 
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	iii. 
	
	
	
	
	
	
	

	1. 
	
	
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	
	
	

	4. 
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	PR
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	CHP
	
	
	
	
	
	
	

	NP
	
	
	
	
	
	
	






7. Qisqacha mazmuni

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


		
Ariza beruvchining imzosi ________________________________

