
Rastite uz vašu metodologiju biznisa

Ras�te uz vaš biznis GYB je sredstvo za podršku biznisu čiji je glavni cilj poboljšanje finansijskih, administra�vnih i produk�vnih 
uslova MSP-a, unapređujući ih kako bi imali kapacitete za uspostavljanje dugoročnih odnosa snabdevanja, čime se obezbeđuje 
njihova održivost, širenje tržišta i profitabilnost.

ŠTA RASTE SA 
VAŠIM BIZNISOM?

Program koji podržava male i srednje proizvođače i 
snabdevače pružanjem:

 Poboljšanog upravljanja biznisom1. 
Poboljšan pristup tržištu2.  

 Obnovljeno pozicioniranje poslovanja na tržištu3. 

NACIONALNO I 
MEĐUNARODNO ISKUSTVO

GIB program je sproveden u 17 zemalja, a poslednji put 
u Albaniji, Meksiku, Ekvadoru i Kolumbiji. Program je 
s�gao na Kosovo 2024. godine i u početku će bi� 
pilo�ran u 2 opš�ne.

KORISTI PROGRAMA
Poboljšati organizacionu strukturu da biste imali 
biznis pristup.
Uspostaviti ekasan sistem upravljanja biznisom.
Poboljšati odnose i vezu sa postojećim lancima 
vrednosti. 
Povećati poslovnu stabilnost na tržištu.
Ojačati komercijalni imidž preduzeća i podstaći 
njegovu sposobnost da privuče kupce i da se 
bolje poveže 
sa njima.
Generistai osnaživanje i pozitivnost među korisnicima 
kako bi nastavili da se poboljšavaju nakon 
završetka formalne intervencije.

INTERVENCIJA: FAZE I ROKOVI

Upravljački tim se sastaje sa potencijalnim 
korisnicima MSP-ima koji ispunjavaju GYB prol. 
Prikupiti preliminarne informacije i podatke 
putem poseta u prostorijama potencijalnih 
korisnika i sastanaka sa njima.
Izaberite MSP korisnike na osnovu unapred 
denisanih kriterijuma.

Faza 0 – Pre-dijagnoza, 1 mesec

Dijagnoza aktuelne poslovne 
prakse.
Identikovanje oblasti intervencije 
i poboljšanja.
Povezivanje zainteresovanih strana.

Faza1- Poznavanje ponude 
i potražnje, 1 mesec

Dizajnirajte i nadogradite biznis model 
Dizajnirajte planove poboljšanja
Promovišite poslovne odnose

Faza 2 – Model izgradnje biznisa, 
1 mesec

Faza 3- Izgradnja kapaciteta, 1 mesec

Izgradite kapacitete kroz obuku 
Promovišite poslovne odnose.

Sprovedite plan poboljšanja
Stalna obuka 
Promovišite poslovne odnose

Faza 4- Jačanje poslovanja, 2 meseca

Faza 5- Promovisanje poslovnih odnosa, 
1 mesec

Formalizujte sporazume o biznisu
između ponude i potražnje
Zaključci i sistematizacije 
procesa 
Strategije održivosti 
Procene rezultata
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