
Metodologjia Rritu me Biznesin Tënd 
(Growing with Your Business)
Rritu me Biznesin Tënd (GYB) është një mjet mbështetës i biznesit, objek�vi kryesor i të cilit është të përmirësojë kushtet 
financiare, administra�ve dhe produk�ve të Ndërmarrjeve të Vogla dhe te Mesme (NVM-ve), duke i mbështetur  ato për 
të përmirësuar kapacitetet dhe për të krijuar marrëdhënie furnizimi afatgjatë, duke siguruar kështu qëndrueshmërinë e 
tyre, zgjerimin e tregut dhe rentabilite�n.

ÇKA ËSHTË RRITU ME 
BIZNESIN TËND?

Programi mbështet prodhues dhe furnizues të 
vegjël dhe të mesëm duke ofruar:

Menaxhim të përmirësuar të biznesit1.  
Qasje të përmirësuar në treg2.  
Rinovim të pozicionimit të biznesit në treg3.  

PËRVOJË VENDORE DHE 
NDËRKOMBËTARE

Programi GYB është zbatuar në 16 vende, së fundmi në 
Shqipëri, Meksikë, Ekuador dhe Kolumbi. Programi ka 
mbërritur në Kosovë në vi�n 2024 dhe do të pilotohet 
fillimisht në dy komuna.

PËRFITIMET E PROGRAMIT

Përmirësim i strukturës organizative për të pasur një 
qasje afariste.
Vendosje e sistemit për menaxhim ekas të biznesit.
Përmirësim i marrëdhënieve dhe lidhjeve me zinxhirët 
ekzistues të furnizuesve.
Rritje e stabilitetit të biznesit në treg.
Forcim i imazhit komercial të bizneseve dhe nxitja e 
rritjes së aftësive të tyre për të tërhequr klientë dhe 
për t'u lidhur më mirë me ta.
Gjenerim i fuqizimit dhe pozitivitetit tek përtuesit 
për të vazhduar përmirësimin pas përfundimit të 
intervenimit formal.

INTERVENIMI: FAZAT DHE AFATET

Ekipi i menaxhimit takohet me NVM-të potenciale 
përtuese që plotësojnë prolin e GYB. 
Mblidhen informata dhe të dhëna paraprake 
nëpërmjet vizitave në mjediset e përtuesve 
potencialë dhe takimeve me ta.
Përzgjidhen NVM-të përtuese bazuar në 
kriteret e paracaktuara.

FAZA 0 - Para-Diagnos�kimi, 1 muaj

Diagnostikim i praktikave aktuale 
të biznesit.
Identikimi i fushave për intervenim 
dhe  përmirësim. 
Lidhje me palët e interesit.

FAZA 1- Njohja e ofertës dhe 
kërkesës, 1 muaj

Dizajni dhe përmirësimi i modelit të biznesit 
Dizajni i planeve të përmirësimit
Promovim i marrëdhënieve të biznesit

FAZA 2 - Ndër�mi i modeleve të biznesit, 
1 muaj

FAZA 3 - Ngritja e kapaciteteve, 1 muaj

Ngritje e kapaciteteve përmes trajnimit.
Promovim i marrëdhënieve të biznesit.

Zbatim i planit të përmirësimit
Trajnim i vazhdueshëm
Promovim i marrëdhënieve të biznesit

FAZA 4 - Forcimi i biznesit, 2 muaj

FAZA 5 - Promovimi i marrëdhënieve 
të biznesit, 1 muaj

Formalizimi i marrëveshjeve afariste 
mes ofertës dhe kërkesës.
Përfundimi dhe sistematizimet 
e proceseve.
Strategji për qëndrueshmëri.
Vlerësime të rezultateve.
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