
Clarificați domeniul de
activitate, Informații

despre companie, Cererea
de ofertă investițională,

Partenerii.

Elaborați profilul
investițional al

companiei  și Planul
de Afaceri

Optimizați prezența
în mediul online
Asigurați vizibilitatea

online eficientă a afacerii
tale

Stabiliți contacte cu
investitorii și
finanțatorii

 Creați o bază de date pentru
contactare, investigați fonduri și
acceleratoare și participați activ
la evenimente de specialitate.

Implementați și
monitorizați

Monitorizați performanța
elaborați graficul Gantt și

analiza SWOT

Ambalați atractiv
oferta investițională:

Cum prezentați
proiectul investițional

Pregătiți un Pitch Deck. Un
discurs despre proiectul dvs.
și poziționarea acestuia: Cine
sunteți; Care sunt obiectivele

dvs. Ce faceți; Pentru cine
faceți; Cum faceți.

Harta Investițională în 5 pași
Acțiuni necesare pentru succesul în investiții
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Scanând QR Code-ul, obțineți acces direct la informații și resurse 



Sfaturi Utile

Asigurați-vă că
profilul investițional
și planul de afaceri

sunt bazate pe date
și analize de piață

actualizate. Aceasta
va crește

credibilitatea
investitorului. 4
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Identificați fonduri și
acceleratoare potrivite

obiectivelor dvs.
Optimizați interacțiunile

la evenimente cu
prezentări personalizate

și abordări specifice
fiecărui investitor.

Folosiți elemente
vizuale puternice în
Pitch-ul dvs., cum
ar fi infografice și

diagrame. Acestea
vor ajuta la

transmiterea rapidă
și eficientă a

informațiilor cheie.

Utilizați software de
management al

proiectelor, precum
Trello, Smartsheet,
ClickUp pentru a

urmări progresul și
pentru a menține

echipa organizată. 
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Dezvoltați o strategie
variată de conținut,

integrând poze,
videoclipuri și studii

de caz pentru a
îmbunătăți implicarea

utilizatorilor și a
contribui la creșterea

vizibilității online.


