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Преимущества для всех              
Информационная справка 

От Мексики до Мавритании, от Польши до Филиппин крупнейшим нереализованным ресурсом в области развития  человеческого потенциала является потенциал частного сектора. Более миллиарда людей в мире не имеют доступа к чистой воде, 1,6 миллиарда – к электричеству и 5,4 – к Интернету. При этом у бедного населения есть потенциал в сфере потребления, производства, инноваций и предпринимательской деятельности, который практически не используется. Доклад «Преимущества для всех: стратегии ведения бизнеса с привлечением бедного населения» демонстрирует эффективность инклюзивных бизнес-моделей как для бизнеса, так и для развития.
Инклюзивные бизнес-модели

 Инклюзивная бизнес-модель включает бедных в качестве потребителей, как клиентов или покупателей, и в качестве работников, производителей и предпринимателей на разных этапах цепочки создания стоимости, обеспечивая взаимовыгодное развитие бизнеса с участием бедных. Среди преимуществ инклюзивных бизнес-моделей не только непосредственная прибыль и повышение доходов. Для бизнеса – это развитие инновационных подходов, расширение рынка, укрепление систем снабжения. Для бедных – повышение производительности, устойчивый доход, расширение возможностей. Концепция инклюзивного бизнеса, представленная в докладе, основана на разработках Всемирного совета предпринимателей по устойчивому развитию и других организаций, работающих в этой области.

	· Средний ежегодный рост рынка мобильной связи Африки составил 50% в год в период с 2001 по 2006 гг.  К 2010 г. ожидается рост числа абонентов до 250 миллионов человек.
· Сектор справедливой торговли вырос на 42 процента в период с 2005 по 2006 гг.
· Общее число клиентов в области микрофинансирования выросло на 500 процентов в период 1997-2003 гг.

· В Латинской Америке прибыль на акционерный капитал в сфере микрофинансирования составила 31,2 процента по сравнению с 16,5 в секторе традиционных банковских услуг.


Возможности для бизнеса: Ведение бизнеса с бедными приносит прибыль, способствует развитию новых рынков и инноваций, расширению резерва рабочей силы и укреплению производственно-сбытовой цепи за счет привлечения бедных в качестве производителей, поставщиков, дистрибьюторов,  держателей франшиз и розничных продавцов.
Возможности для бедных: Инклюзивные бизнес-модели способствуют улучшению жизни бедных и достижению странами Целей развития тысячелетия путем обеспечения основных потребностей, предоставляя бедным возможности для повышения доходов и обретения контроля над своей жизнью. 
Проблемы: С учетом рыночных условий вести бизнес с бедными трудно, рискованно и дорого для компаний. Приведенные в докладе примеры отражают пять основных проблем в этой области: ограниченная информация о рынках, неэффективное регулирование, неразвитая инфраструктура, нехватка знаний и опыта, ограниченный доступ к финансовым продуктам и услугам. 

Эффективные стратегии: Многие компании добиваются успеха на бедных рынках, используя творческий подход к преодолению препятствий. В докладе представлены пять основных стратегий: адаптация товаров и услуг; инвестиции в преодоление барьеров на рынке; максимальное использование сильных сторон бедных; объединение ресурсов и опыта с аналогичными организациями; диалог с правительством по вопросам разработки политики. 

Инструменты
· Стратегическая схема помогает определить трудности на рынке и разработать стратегии для их преодоления. Она объединяет пять основных проблем на рынках бедных и пять стратегий, обеспечивающих их решение. 

· Карты развития рынков помогают найти новые возможности, отражая доступ к водоснабжению, кредитованию, электричеству или услугам телефонной связи. Они предлагают визуальный обзор потенциальных рынков и сопровождаются информацией о структуре рынков, включая данные о поставщиках различных товаров и услуг. 
· Примеры помогают в поиске решений на основе опыта компаний и описания успешных бизнес-моделей с участием бедных.
Примеры инклюзивных бизнес-моделей, способствующих достижению ЦРТ
· В Колумбии компания Juan Valdez предлагает высокий и устойчивый доход более чем            500 000 производителей кофе.
· В Китае компания Tsinghua Tongfang поставляет в сельские районы компьютеры с программным обеспечением для дистанционного образования в начальной и средней школе, а также для изучения языков малых народностей.
· В Российской Федерации более 80 процентов клиентов ФОРУС Банка составляют женщины, большинство из которых заняты в секторе розничной торговли; в 2006 г. с помощью кредитов банка созданы 4 250 и сохранены 19 950 рабочих мест.
· В Сенегале медицинская организация Pésinet предоставляет профилактические услуги по мониторингу здоровья детей из бедных семей младше пяти лет. В период с 2002 до 2005 гг. уровень детской смертности понизился на более чем 90 процентов, в 2005 г. – с 120 рождений до 8 на 1 000 новорожденных. 
· В Кабо Дельгадо (Мозамбик) поставки сжиженного нефтяного газа компанией VidaGas обеспечивает стерильность медицинских инструментов, используемых при родах.

· В Танзании текстильная компания A to Z Textiles предлагает доступные и долговечные обработанные инсектицидом москитные сетки для кроватей, которые препятствуют распространению малярии и обеспечили снижение уровня смертности на 50 процентов.
· В трущобах Касабланки (Марокко) компания Lydec обеспечила значительное повышение доли жителей, имеющих доступ к воде и электричеству.
· На Филиппинах компания Smart, сеть которой покрывает 99 процентов населения страны, оказывает доступные услуги телефонной связи по картам предоплаты и предлагает упрощенный вариант оплаты услуг путем отправки смс-сообщений.
Консультативный совет

Консультативная группа Инициативы в области роста инклюзивных рынков объединяет организации, заинтересованные в повышении роли частного сектора в области развития, включая международные агентства, глобальные деловые ассоциации, представляющие сотни компаний, и экспертов из ведущих исследовательских институтов, работающих в области бизнеса и развития.
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Инициатива в области роста инклюзивных рынков Программы развития Организации Объединенных Наций (ПРООН) является платформой для обеспечения участия в инклюзивных бизнес-моделях всех заинтересованных сторон с целью взаимовыгодного сочетания задач бизнеса и развития человеческого потенциала. Инициатива занимается сбором информации, поиском успешных примеров, разработкой практических  операционных стратегий и обеспечением возможности диалога. Дополнительную информацию об Инициативе и подготовленных докладах можно получить на сайте www.growinginclusivemarkets.org
